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Das Projektziel
Entwicklung einer Vertriebsstrategie in einem Nischenmarkt für ein für den Kunden 

individuelles Produkt
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Wie wurde vorgegangen?

Die Strategie

Die 
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INDUSTRIAL SENSOR TECHNOLOGY
NON-DESTRUCTIVE INSPECTION & 

INLINE PROCESS MONITORING

Direkte Kommunikation mit Kunden ist unabdingbar, es braucht ein individuelles Gespräch, um
das Produkt erklären zu können .
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Was bietet der Praxispartner?
Ein Radarsensor, der Materialmängel erkennt, vollständig entwickelt für Qualitätssicherung in 

der Schaumstoffindustrie
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